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Larivincita dei Moon Boot. B
deglisci, degli scarponi, delle
ca.%gnle gggel.ler%mue. dei
guanti e dei giubbotd. Tutta
merce che si produce, stori-
camente, inuna manciata di
grosse  imprese trevigiane
concentrate nell ‘area che va
da Montebelluna ad Asolo ¢
da Giavera a MNervesa. In
montagna nevica (forte) e in
pianura le aziende dello
sportsysiem trevigiano sifre-
gano le mani, perché le ven-
dite, per la prima volta dopo
tanti inverni di fiocchi col
contagocee e piste imbianca-
te solo dai cannoni, mostra-
no un segno positivo a dop-
pia cifra. Pil dieci per cento,
in media, secondo i dati di
Assosport aggiornati al pon-
te dell' Tmmacaolata. Il merca-
o d sci venduti in nego-
ziowvaleva in media, neglian-
ni scorsi, circa 29 milioni di
eurn, 20 milioni quello degli
scarponi. Cifre che quest'an-
nosaranno rivisteal rialzo.

Lo sci. Il core business sonole
attrezzature perlosc. I nomi
di riferimento sono colossi
come Tecnica Group, di Gia-
vera (con | marchi MNordica,
Lowa, Blizzard, Bladerun-
ner, Moon Boot, Rollerbla-
de), o Fortex, di Montebell u-
na. I rispetivi drolari, Alber-
to Zanatia e Maurizio For-
Ner, avevano spiegato come
il riscaldamento globale
avesse presentato, negli uli-
mi anni, un conto salatissi-
mo. La stagione 20017/2018 &,
finalmente, in controtenden-
za.«[Da almeno tre anni non
vivesamo una situazione del
genere, in cui la neve & arriva-
ta gid prima di Natales spiega
Luca Businaro, presidente di
Assosport, «il ponte dell's di-
cembre, che storicamente
rappresenta l'avwio della ven-
dita ai negozi aperti al pub-
blico e conta circa il 20 per
centodel fatturato invernale,
& stato molto positivo. Poi
nel perindo natalizio 1'inne-
vamento naturale & stato an-
cora piit massiccio, dal mez-
#ometroin su, sututiol'arco
alpino, da Est a Ovest (e an-
che questa & una differenza
con gli ultimi anni), compre-
se Svizzera, Francia e Au-
stria. Per le aziende, le vendi-
te sono state eccezionali. Al-
meno un 10 per cento, in me-
dia, piir dello stesso periodo
dell’'anno scorso. Perlosci, le
aziende hanno consegnato

Moon Boot, sci e ciaspole
Riparte lo sport system

Le copiose nevicate fanno volare il fatturato delle imprese produttrici

>

A Noventa aperto dalle 9 alle 21

TREVISO. Collegamenti con biis navetta gratiiti e
aperture allargate nel periodo dei saldi, per quella
che - sappur fuori provincia - & una delle mete pil
apprezzatedai trevigiani che amano loshopping. Da
domani adomenica 7 gennaio i 161 negozi del
Designer Out let a Noventa di Piave amplieranno
I'orario con aperturaalle @ e chiusura alle 21, per
assicurare dodici ore di shopping agli appassionati di
moda. Nelle stesse giornate, in previsione diun
consistente aumento deivisi tatori, & previstoun
servizio di parcheggi extragia dalle 10 del mattino e
fino alle 22 in zona industr iale di Noventa di Piave
can collegamento navetta gratuito continuo
all'outlet.A disposizione dei clienti 3000 postiauto.
Fing al 7 gennaio sard infunzione lamagnifica
giostraconcavalli, carrozze, figure mitologiche e
altalene. Si tratta della pii grande e anticagiostraa
cavalli viaggiante di tutta Italia, che guest'anno
compie 50 anni ed & prodotta dalladitta3B
Bertazzon disernagliadella Battaglia.Lagiostra
sarain funzione gratuitamente per tuttii bimbiei
loro accompagnatori che, se lo desider ano, potranno
fare un'offerta nell'urna appositamente predisposta
afavore dell'associazione umanitari ano profit
ActionAid. Per gli appassionatidi arte
contemporanea, finoadomenica sara possibile
visitare la mostra dell’artistacinese Zhang Hong

Mei, formataall’Accademia diBelle Arti dello
Shandong,affermata in Cinae acclamata dalla
critica internazionale, espone a Noventa i suoi
progettiMental Landscapes e Xi'anWarriors,
guest'ultimo composto da 25 sculture in bronzo
colatoche riproducono le teste deiguerrieridel
famoso esercitodi terracotta cinese. L'allestimento
eaingressolibero.(v.c)

tutto il magazzino che aveva-
no, @ s0no rimaste aperie pu-
re a Natale e Ca nno per
ﬂuwheaevademtigu%ﬁ-
dini. L'assortimenio dei ne-
pozi & dove la marginalita &
pilt importante, gquindi & i
business pittdelicatos,

Le calzature. [l mercato della
neve si sviluppa su tre macro
setori: attrezzature da sci,
abbigliamento, scarponi da
alpinismo e da escursioni.

Basta una semplice gita fuori
porta per vedere ai piedi dei
turisti scarponi Moon
Boot o altri prodotti nati nel-
laMarca. Quest’anno 1'abbi-
gliamento invernale & stato
acquistato non solo  dagli
sciatori. Con un tempismo

rfetto, nei giomi scorsi
Scarpa, azienda di Asolo pro-
duttrice di calzature sportve
per la montagna, aveva an-
nunciato la nascita di Scarpa

F1, scarpone studiato con la
svedese Riecco, dotato di
una ecnologia per rintrac-
ciare i dispersi durante una
valanga. «Vogliamo fornire
ai nostri appassionati una
tecnologia che riduce al mi-
nimoitempi di icerca di per-
sone disperse e vittime di va-
langhes ha spiegato Marco
Campagna, marketing mana-
ger diScarpa. Le abbondanti
nevicate di questi giorni so-

no un toccasana anche per
gli escursionisti, il cul nume-
ro I'anno scorso era crollato
(la neve sparata dai cannoni
copriva, ovviamente, soltan-

tole piste).
1] Iﬁﬂn. «Prima di Natale

abbiamo fatto un consiglio
diAssosport, i dati sono posi-
tivi per tutt e tre i settori di
;l)mdurjnne e la crescita del

0 percento & una media de-
stinata a cresceres spiega an-

cora Businaro, «L'anno scor-
s0 slamo stati penalizzati dal-
la*sciroccata” natalizia edal-
le neve artificiale. Stavolta la
neve naturale, a differenzadi
guella sparata gli anni scorsi,

mette anche e le altre
ativitd. E le previsioni sono
ottime anche per i prossimi
gorni. Per il ponte dell' Epifa-
nia & previsia neves. A fine
mese ¢ in programma Ispao,
la grande fiera del settore a



